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Lino Terlizzi

LUGAND

ma L'elvetica Alpig, ex Atel,
punta sull'ftalia. La societd, lea-
der in Svizzera nel settore ener-
gia, appoggia la gestione di Giu-
liano Zuccoliin A2ZA. Vuole cre-
scere nella Penisola con le sue
strutture, soprattuttoperlineein-
terne ma anche con acquisizioni.
Evuole cogliereanche sulmerca-
toitalianc'eventuale opportuni-
tidel nucleare.

Con la milanese-bresciana
A2A, Alpiq ha un intreccio azio-
nario: I'una possiede cirea il 50
delt'altra, Ma nel contrasto che
ba portato all'elezione in assem-
bleadiun nuove consiglio disor-
veglianza lasocieta svizzeranon
vuole entrare, «Per quel che ri-
guarda A2A—dice GiovanniLeo-
nardi, ticinese, CeodiAlpiq-sia-
me contenti che si sia arrivati ad
unasoluzione Noinonentriamo
nel merito di contzasti politici,
nazionaliolocali, pernoilimpor-
tante & che vi sia un buoh anda-
maento sul plang operativo. Devo
dire, come aziopista,che Zuceoli
(presidentedel consigliodigestio-
ne, ndr) ha fatto un gran lavoro,
facendo diventare AzA un
player di primo piano nel setto-
re. Auspichiamoche Zuccolipos-
sacontinuare in questo lavoro».

La quota in A2A & peraltro so-
lo uno dei tasselli italiani di Al-
piq, che nellalenisolahaun pre-
senza diretta, sia di commercia-
Hzzazione che di produzione.
«Siamo interessati-affermaLeo-
nardi - a rafforzarci sul mercato
italiano, che pernoi & il secondo
inordine diimportarza, alle spal-
le delta Svizzera. Ora pensiamo
soprattuttoad unacrescitaper li-

L’ASSEMILANO-BRESTIA
«Non entriamo nel merito

di contrasti politici nazionali
olocali: per noi l'importante
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Riassetti. Parla Giovanni Leo'nardi. Ceo di Alpig, azionista al 5% della rﬁultiut_ility del Nord-Ovest

«Zuccoli carta vincente di A2A»

1l manager: interessati agli sviluppi dell'energia nucleare in Italia

nee interne. Cid non significa
cheinpresenzadieventualibuo-
neoccasioni per acquisizioni noi
nonleprenderemmoinconside-
razione, anche in Ttalia».
Traivari fronti in cuf Alpiq &
impegnata, c'& anche quello del
nucleare. «L'energia nucleare -

* dice Leonardi - torna ad essere

un’opzione. Noi stamo per un
mixenergeticobilanciato, cheva-
dadalle fontirinnovabili af nucle-
are, passando per fonti tradizio-
nali come gas, carbone, petrolic.
Forse verra un giorno in ¢ui nel
mondo visaranno solo font rin-
novabili, ma quel giorno & lonta-
no.Intanto, ittinoidebbiamofa-
reiconticon fabbisogn e consu-
mi elevatidi eletiricitan.
Dungue, quali iniziative? «In
Italia, il governo ora si sta muo-
vendo verso l'introduzione del
nucleare e noi speriamo dipoter
contribuire, con con la nostra
esperienza ¢ le nosire tecnolo-
gien, Per il nucleare italiano, Al-
piq guarda a partner strategici,
mirerebbe dungue ad entrare,
nelcaso, in un consorzio.
Presente ormaisumoliimer-
catieuropel, i gruppo nonsen-
teil pesodiun azionistacome il
gigante francese Edf? «No - ri-
sponde Leonardi - Edf & certa-
mente un azionista importan-
te, con il 259%. Ma ci sono altri
due azionisti di peso, con H 31%
ctascuno; e cioé i due consorzi
di aziende svizzere, E natarale
che gli azionisti stabiliscano
dei paletti per 1a societd, ma
all'interno di questi noi agiamo
COn autonomia operativa. Pro-
priol'espansione in tutta Furo-
palodimostrar
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